
Strumenti e tecniche per affilianti e affiliati  
Analisi e dibattito su argomenti di grande attualità trattati da manager di noti marchi e dalle più alte professionalità, 

imprenditoriali, del mondo accademico e della consulenza e dell’assistenza al franchising. 

In otto anni di crisi finanziaria, come si rapportano e come si conciliano oggi le (determinanti) necessità finanziarie e le (vitali) neces-
sità di sviluppo e crescita delle imprese nel franchising ? In tale lungo contesto storico, quali strumenti valutativi specifici sono vera-
mente necessari per valutare un sistema di affiliazione affidabile ? Dall’inizio della crisi, la trasparenza è aumentata o diminuita ? «…
un’azienda può trarre considerevoli benefici dal fare franchising distributivo solo se il suo sistema di affiliazione commerciale è piani-
ficato e strutturato appropriatamente. Viceversa, un sistema di affiliazione commerciale non adeguatamente pianificato, ovvero 
strutturato in modo non appropriato, può condurre a un vero e proprio disastro economico-finanziario…» (David.D.Seltz)  

LA PARTECIPAZIONE E’ LIBERA E GRATUITA  
La conferma agli inviti sarà obbligatoria e accettata fino ad esaurimento posti  

Patrizia Scapparino (Operations Assistant Italy Louvre Hotels Group)  
@: pscapparino@louvre-hotels.com - Tel.+390119571906 - Fax +390119539612 

EVENT OPERATING PARTNER 

in collaborazione 

con 

Lunedì 26 settembre 2016 - ore 9.00 
Hotel Tulip Inn - Corso Stati Uniti n.54 - Padova  

TAVOLA ROTONDA 

sono lieti di invitarLa  

RELATORI 

Filippo ARENA - Capo di Gabinetto“Autorità Garante della Concorrenza e del Mercato” 
Marco CUCHEL - Presidente “Associazione Nazionale Commercialisti” 

Paolo DARI - Manager di multinazionali 
Andrea SALVINI DONATI - Resp.le europrogettazione e finanziamenti UE “Centro Servizi 

Soldani srl”  
Jonatha GUGLIELMI - Responsabile Franchising “Mamey” 

Bruno MAZZANTI - Large Client & Key Account Manager “Bureau Veritas Italia spa”  
Stefania MILO - Presidente Nazionale “CNA Giovani Imprenditori” 

Diego RIZZATO - Direttore Generale “Microcredito Itliano spa”  
Paola SCARPELLINI - Presidente “AiCare - Progetto “I Buoni Frutti””  

MODERATORE 

Mirco COMPARINI - Presidente Nazionale “IREF Italia” 

 

Evento in attesa di accreditamento ai fini della formazione professionale per 

gli iscritti all’Ordine Dottori Commercialisti ed Esperti Contabili e promosso da  

Associazione  
Nazionale 
Commercialisti 
Padova – Rovigo  

ore 8.45 - Registrazione partecipanti 

ore 9.00 - Saluti ai partecipanti 
a cura di Dott.Elio GIAMPIETRI - Presidente Associazione Commercialisti di Padova-Rovigo 

ore 9.05 - Apertura lavori  
a cura di Alessandro GIANNONI - Coordinatore Nazionale IREF Italia 

ore 9.10 - Franchising: finanza & sviluppo (prima parte) 
Il microcredito, opportunità, sviluppo e trasparenza   

ore 10.30 - Coffee break  

ore 10.45 - Franchising: finanza & sviluppo (seconda parte) 
Dai piani di espansione e strategie di marketing, alle valutazioni da parte degli affiliati   

ore 11.30 – Cerimonie e Premiazioni IREF ITALIA PRAEMIA: 
 “Affiliato dell’Anno” - II Edizione 
 “Direttore dell’Anno” - II Edizione 
 “IREF Tour” - II Edizione 
 “Premio Speciale Fédération IREF” - II Edizione 
 “Riconoscimenti Speciali IREF Italia” - IV Edizione 
 “Premio Nazionale Valori IREF Italia” - IV Edizione 

ore 13.00 - Cocktail  

PROGRAMMA 

MEDIA PARTNERS PROFESSIONAL PARTNERS 

mailto:pscapparino@louvre-hotels.com

