
La chiave del successo per una rete  
Affil iazioni vincentiAffi l iazioni vincentiAffi l iazioni vincenti   

ore 8.45 – Registrazione partecipanti 

ore 9.00 – Saluti ai partecipanti 
a cura di Dott.Rag.Walter Cavrenghi - Presidente Associazione Commercialisti Piemonte-V.Aosta 

ore 9.05 – Apertura lavori  
a cura di Norman Cescut - Coordinatore Nazionale IREF Italia 

ore 9.10 – Affiliazioni vincenti 
Ricerca, selezione, formazione e gestione degli affiliati, la “prima linea” di ogni rete di franchising: co-

me operare e con quali supporti tecnici e professionali 

ore 11.00 – Coffee break *  

ore 11.15 – Focus “Riforma del Franchising e delle Reti Commerciali” 
Aggiornamenti, iniziative, scenari e prime valutazioni sull’iniziativa legislativa promossa da Iref Italia, AZ 
Franchising e ANCommercialisti  

ore 12.30 – Cerimonie e Premiazioni (patrocinio Ministero dello Sviluppo Economico): 
 Assegnazione “Onorificenza IREF Italia”  
 Assegnazione “Riconoscimenti Speciali IREF Italia” – II Edizione 
 Assegnazione “Premio Nazionale Valori IREF Italia - 2014” – II Edizione 

ore 13.30 – Cocktail *  

RELATORI 

Analisi e dibattito su argomenti di grande attualità trattati da manager di noti marchi e dalle più alte profes-

sionalità, imprenditoriali, del mondo accademico e della consulenza e dell’assistenza al franchising. 

Ricerca, selezione, formazione e gestione degli affiliati, la “prima linea” di ogni rete di franchising: come operare e con quali supporti 
tecnici e professionali. «… l’impostazione di un programma di affiliazione commerciale va effettuata in due stadi: la preparazione di 
un progetto o piano dettagliato del sistema di affiliazione e la predisposizione del “pacchetto” di franchising, cioè dell’insieme dei 
vari strumenti necessari per il reclutamento e il successo degli affiliati. Ciascuno di questi stadi, a sua volta, si compone di diverse fasi 
essenziali…» (David.D.Seltz). Quindi, il successo ottenuto dall’affiliato può essere determinante per l’affiliante e per il successo della 
stessa rete. Concentrarsi sul successo dell’affiliato, su una corretta selezione, sulla formazione e sul coinvolgimento dello  stesso e 
non sul numero degli affiliati aderenti e sui contributi di affiliazione, può essere la scelta vitale. L’evento propone un percorso di 
aggiornamento professionale e imprenditoriale su uno degli argomenti più importanti per le reti e dove risulta fondamentale anche 
importanza degli interlocutori che professionalmente supportano i potenziali affiliati. 
Un incontro di diretto interesse per tutte le imprese del settore, per i loro uffici legali, per i consulenti di marketing, per professioni-
sti dell’area giuridico-economica, per professionisti dell’area HR, per consulenti di impresa e per  tutti coloro che, attraverso un per-
corso esclusivo, intendono gestire con successo il loro network. 

Elena Fissore - Componente “Commissione Industria, Commercio e Turismo - SenatoSenato” 
Enrico Scroccaro - Field Service Manager “McDonald’sMcDonald’s” 

Massimiliano Monti di Adria - Amministratore “T.ricicloT.riciclo” 
Filippo Bornino - Amministratore “Dr.FlemingDr.Fleming” 

Carlo Alberto Bisi - Amministratore “Carriere ItaliaCarriere Italia” 
Osvaldo Danzi - Presidente “FiordiRisorseFiordiRisorse” 

Franco Vicario - Avvocato “Studio Legale VicarioStudio Legale Vicario” 
Ruggero Rubino Sammartano - Avvocato “LawFed Rubino Sammartano e AssociatiLawFed Rubino Sammartano e Associati”  

Marco Cuchel - Presidente “Associazione Nazionale CommercialistiAssociazione Nazionale Commercialisti” 
 

LA COMPOSIZIONE DEI RELATORI POTREBBE ESSERE INTEGRATA ENTRO LA DATA DELL’EVENTO 

MODERATORI 

Fabio Pasquali - Presidente “AZ FranchisingAZ Franchising” 
Mirco Comparini - Presidente Nazionale “IREF ItaliaIREF Italia” 

LA PARTECIPAZIONE E’ LIBERA E GRATUITA - R.S.V.P.  

La conferma è obbligatoria e sarà accettata fino ad esaurimento posti  

Iscrizioni, prenotazioni e “Serata Iref Italia” (tariffe convenzionate ) contattare  

Patrizia Scapparino (Operations Assistant Italy Louvre Hotels Group)  
@: pscapparino@louvre-hotels.com - Tel.+390119571906 - Fax +390119539612 

 * per necessità di tipo alimentare, specificare alla direzione dell’hotel alla prenotazione  

PROGRAMMAPROGRAMMA  

Lunedì 29 settembre 2014, ore 9.00 
Hotel Tulip Inn - Via Guido Rossa, 11 - Moncalieri (Torino) 

 

...buona partecipazione da......buona partecipazione da......buona partecipazione da...   

Riforma del Franchising e delle Reti Commerciali 
Aggiornamenti, iniziative, scenari e prime valutazioni sull’iniziativa legislativa di Iref Italia, AZ 

Franchising e ANCommercialisti per un settore in espansione e per un mercato che richiede an-

che tempestivi adeguamenti normativi per gestire, combattere e sconfiggere la crisi economica.  

con il  

patrocinio del  Ministero dello Sviluppo Economico 

in collaborazione 

con 
CORTE ARBITRALE 

EUROPEA 

sono lieti di invitarLa alla 
TAVOLA ROTONDA 

E.H.S. srlE.H.S. srl  
International 

Housekeeping 

Services 

Serata 
28.09.2014 

Eventi inseriti nel programma formativo dell’Ordine Dottori 

Commercialisti ed Esperti Contabili di Torino e promossI da  

mailto:pscapparino@louvre-hotels.com

